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近年、業界を取り巻く環境は大きく変化しており、企業には柔軟な対応力と新たな価値の創出が求められています。

同一の業務システムを導入する企業同士では、共通する課題や悩みも多く、情報交換や成功事例の共有が有効です。

さらに、デジタル技術の進化に対応するための知識や活用力も重要になっています。

こうした背景から、「GROAソリューションラボ」を開催する運びとなりました。ぜひご参加ください。
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Market Best Practice Digital

Subject

変化し続ける　　

市場環境

変化し続ける　　
市場環境

共通課題共通課題 成功事例の共有成功事例の共有 デジタルの進化デジタルの進化

市場環境は急速に変化し、　
企業には迅速な対応が
求められています。

同じ業界だからこそ、共通の
課題と解決事例を共有し、　
解決の糸口を探ります。

企業自身の発表により、リアリ
ティと説得力が高まります。      
  参加企業は他社事例を自社に  
   生かすヒントを得られます

ITの進化が企業活動に影響を
与える中、本研究会は最新動
向と活用事例を学ぶ場です

成功事例に学ぶ 成長を導く知恵と行動

成功事例に学ぶ 成長を導く知恵と行動

月

2026年

火
13:00 17:00-

受付開始 12:30 )(
9:00 12:30-

終了予定 12:30 )(

開催日時 開催場所

栃木県宇都宮市川田町 888-1

・駐車場はございませんので、
　公共交通機関をご利用ください。

成功事例に学ぶ 成長を導く知恵と行動

・JR宇都宮駅西口よりタクシーで約10分

・宿泊は各自でご手配をお願いいたします。1日目終了後（18:30頃〜）、会場近隣にて懇親会を予定しております。
懇親会の詳細は後日ご案内いたします。

参加費用 問合せ

お一人様

11,000円(税込)
※交通費および宿泊費は各自のご負担（実費）となります。
   また、参加人数に限りがあるため、1社につき3名までの
　ご参加とさせていただきます。　何卒ご了承ください。

会社

サプライヤー支援事業部ソリューション営業課

090-9284-8545　(庄司)

一社
3名様

限定

～市場縮小時代を勝ち抜く！人材力と生産性向上を共に学ぶワークショップ～～市場縮小時代を勝ち抜く！人材力と生産性向上を共に学ぶワークショップ～～市場縮小時代を勝ち抜く！人材力と生産性向上を共に学ぶワークショップ～



カリキュラム カリキュラム内容

カリキュラム

1
業界動向から読み解く「人的資本経営」と持続的成長の実践

業界を取り巻く最新の経済・社会動向を踏まえ、 マルト水谷が考える「人的資本経営」　　　
のあり方と、 持続的成長を実現するための実践の方向性について解説します

QRコードからのお申込み

右記のQRコードから
お申込みください

パソコンからのお申込み

下記のURLからお申込みください

https://insightlead.010m.co.jp/seminar/seminar_1

FAXのお申込み

貴社名

参加者 所属部署・役職

FAX番号 0568-34-0778株式会社インサイトリード
サプライヤー支援事業部　(宛)

GROAソリューションラボ申込書

メール・電話申込

s_insight@010m.co.jp

サプライヤー支援事業部
課長 庄司　兼太

Mail

サプライヤー支援事業部
TEL　　：0568-34-0771
FAX　  ：0568-34-0778

参加者 所属部署・役職

参加者 所属部署・役職

Mobile 090-9284-8545

カリキュラム
〜マルト水谷が考える人的資本経営のあり方〜

講義

株式会社インサイトリード

代表取締役社長

梶田  典宏

2
営業現場力強化の成功事例共有 
営業現場での成果向上に向けた取り組みや、チーム力を高める実践事例をもとに、現場力強
化のポイントを共有します。
 弊社が実践してきた「完結行動」や「気付き行動」を自社に取り入れ、営業現場のステップ
アップにつなげた活用事例を、実際に取り組まれた企業様よりご発表いただきます。

カリキュラム

事例発表

合名会社佐藤静治商店

3
生成AIの活用

急速に進化する生成AIの最新動向を踏まえ、
業務効率化や情報活用への具体的な応用の可能性を探ります。

カリキュラム

講義

株式会社インサイトリード

代表取締役社長

梶田  典宏

4 参加企業の皆さまが抱える課題を共有し、 相互の経験をもとに、解決策や今後の方向性につ
いてディスカッションします。
事前にアンケートを実施し、皆さまの関心や課題をもとに、意見交換のテーマを設定する予
定です。 内容が決まり次第、後日ご案内いたします。

カリキュラム

デスカッション

課題ディスカッション（参加企業間の意見交換）

参加企業様

1日目の講義終了後、参加企業様同士および弊社スタッフとの懇親会を開催いたします。
同じ業界の他社様との課題共有や情報交換を通じて、交流と新たな発見の場としてぜひご活
用ください。 フォーマルな場を離れて親しく語り合うことで、互いの理解を深める貴重な機
会となります。 皆さまのご参加を心よりお待ちしております。

懇親会

業界の仲間と語らう、学びと発見の懇親会！

参加企業様

問合
ソリューション営業課 担当　課長　庄司兼太 Mobile ：090-9284-8545

※内容は一部変更となる場合がございます。ご了承ください。

渡邉 巧
営業課長


